
テ
ー
マ
⑧
数
字
に
強
い
部
下
を
育
て
る

◆
新
年
、
全
体
会
議
で
の
一
コ
マ

    

新
た
な
年
を
迎
え
る
こ
の
時
期
は
目
標
を
設
定
す
る
絶
好
の
タ
イ
ミ
ン
グ
で

す
。
昨
年
、
様
ざ
ま
な
理
由
（
言
い
訳
）
で
実
践
す
る
こ
と
が
で
き
な
か
っ
た

取
り
組
み
も
「
今
年
こ
そ
は
」
と
い
う
想
い
で
、
目
標
設
定
を
し
た
方
も
多
く

い
ら
っ
し
ゃ
る
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。
今
回
は
あ
る
会
社
の
新
年
の
全
体

会
議
の
エ
ピ
ソ
ー
ド
を
紹
介
し
ま
す
。

    

こ
の
会
議
は
、
普
段
各
拠
点
に
分
か
れ
て
仕
事
を
し
て
い
る
全
社
員
が
一
同

に
集
い
ま
す
。
会
社
と
し
て
の
方
針
を
共
有
し
、
ベ
ク
ト
ル
を
合
わ
せ
、
モ
チ

ベ
ー
シ
ョ
ン
を
高
め
る
重
要
な
場
で
す
。
そ
の
席
で
は
、
毎
年
恒
例
の
こ
と
で

す
が
、
一
人
ず
つ
今
年
の
目
標
を
発
表
し
ま
す
。
あ
る
営
業
マ
ン
が
、
「
今
年

は
お
客
様
か
ら
絶
対
の
信
頼
を
勝
ち
取
り
ま
す
。
」
、
「
ラ
イ
バ
ル
に
負
け
な

い
営
業
を
し
ま
す
！
」
「
個
人
の
成
績
を
躍
進
さ
せ
ま
す
。
」
間
接
部
門
の
方

も
「
ム
ダ
を
省
き
、
生
産
性
を
向
上
さ
せ
ま
す
。
」
、
な
ど
、
力
強
く
抱
負
を

述
べ
ま
す
。
ど
れ
も
素
晴
ら
し
い
コ
メ
ン
ト
で
、
発
表
の
た
び
に
会
場
は
拍
手

喝
采
。
社
長
も
「
頑
張
っ
て
く
だ
さ
い
」
、
と
一
人
ひ
と
り
に
声
か
け
を
行
い

ま
し
た
。
私
も
頼
も
し
く
そ
の
光
景
を
見
て
い
ま
し
た
が
、
若
干
モ
ヤ
モ
ヤ
し

た
感
情
が
沸
き
上
が
っ
て
き
ま
し
た
。
そ
れ
は
、
抱
負
（
目
標
）
が
具
体
的
で

な
い
か
ら
で
す
。
１
２
月
に
な
り
、
新
年
に
立
て
た
抱
負
を
振
り
返
っ
た
と
き
、

「
達
成
で
き
た
、
で
き
な
か
っ
た
」
は
ど
の
よ
う
に
判
断
を
す
れ
ば
良
い
の
で

し
ょ
う
か
。
「
お
客
様
か
ら
の
信
頼
を
勝
ち
取
る
」
で
は
客
観
的
な
評
価
が
で

き
ま
せ
ん
。
客
観
的
な
評
価
は
「
数
字
」
で
し
か
判
断
で
き
な
い
の
で
す
。
日

頃
か
ら
会
話
の
中
で
も
常
に
「
数
字
」
を
取
り
入
れ
る
。
ま
た
、
あ
い
ま
い
な

表
現
を
全
て
「
数
値
化
」
し
て
い
く
。
「
数
字
」
に
強
い
部
下
を
育
て
て
い
く

こ
と
が
、
利
益
を
産
む
体
質
を
つ
く
り
、
個
人
・
組
織
の
成
長
に
つ
な
が
っ
て

い
く
の
で
す
。

◆
目
標
へ
の
こ
だ
わ
り
と
は
、
目
標
・
現
状
・
差
額
が
頭
に
入
っ
て
い
る
こ
と

    

ご
支
援
先
の
営
業
会
議
の
現
場
で
の
事
例
で
す
。
「
先
月
の
目
標
と
実
績
、

達
成
率
を
教
え
て
く
だ
さ
い
」
毎
月
目
標
を
達
成
し
て
い
る
Ａ
さ
ん
は
、
「
は

い
、
先
月
の
売
上
目
標
５
０
０
万
円
に
対
し
て
実
績
が
５
５
０
万
。
達
成
率
１

１
０
％
で
す
」
と
即
答
。
か
た
や
、
年
間
で
言
う
と
３
勝
９
敗
。
目
標
未
達
の

月
の
方
が
多
い
Ｂ
さ
ん
は
、
「
い
く
ら
で
し
た
っ
け
。
多
分
、
達
成
し
て
い
た

と
思
い
ま
す
」
実
績
を
見
て
み
る
と
、
目
標
５
０
０
万
円
に
対
し
、
４
９
２
万

円
で
ギ
リ
ギ
リ
未
達
。
良
い
と
こ
ろ
ま
で
行
っ
て
い
る
の
で
す
が
、
あ
と
一
歩

届
か
な
い
と
い
う
月
が
非
常
に
多
い
の
で
す
。
こ
れ
は
目
標
に
対
し
こ
だ
わ
り

が
な
い
の
も
も
ち
ろ
ん
の
こ
と
で
す
が
、
そ
も
そ
も
、
数
字
に
対
し
て
非
常
に

鈍
感
で
あ
る
こ
と
が
大
き
な
理
由
で
す
。
ま
た
、
Ｂ
さ
ん
の
よ
う
な
営
業
は
利

益
率
に
対
す
る
意
識
も
非
常
に
弱
い
の
も
共
通
し
て
い
ま
す
。
「
先
月
の
粗
利

率
は
何
％
で
し
た
か
？
」
と
質
問
を
し
て
も
「
ま
あ
ま
あ
で
す
」
と
の
回
答
。

こ
の
商
品
の
原
価
は
い
く
ら
？
」
と
聞
い
て
も
即
答
で
き
ま
せ
ん
。
こ
れ
で
は

利
益
を
確
保
す
る
こ
と
は
難
し
い
で
す
。

◆
も
の
ご
と
を
「
数
値
化
」
し
て
と
ら
え
よ
う

    

「
数
値
化
」
と
は
抽
象
的
、
主
観
的
で
あ
い
ま
い
な
状
態
を
、
数
字
を
使
う

こ
と
で
あ
い
ま
い
さ
を
排
除
し
、
客
観
的
な
情
報
に
変
換
す
る
こ
と
で
す
。
数

値
化
を
行
う
こ
と
は
２
つ
の
メ
リ
ッ
ト
が
あ
り
ま
す
。
そ
れ
が
、
①
自
身
、
組

織
に
何
が
足
り
な
い
の
か
、
ど
う
い
う
課
題
が
あ
る
の
か
を
「
見
え
る
化
」
で

き
る
と
い
う
こ
と
。
②
認
識
の
ズ
レ
が
な
く
な
り
、
双
方
の
納
得
感
・
公
平
性

が
生
ま
れ
る
と
い
う
こ
と
、
で
す
。

    

ビ
ジ
ネ
ス
の
現
場
は
全
て
、
「
数
値
化
」
で
き
る
と
い
っ
て
も
過
言
で
は
あ

り
ま
せ
ん
。
先
の
新
年
の
抱
負
で
あ
れ
ば
、
「
成
績
を
躍
進
さ
せ
ま
す
」
で
は

な
く
、
「
対
目
標
１
３
０
％
を
目
指
し
ま
す
」
に
変
換
。
「
生
産
性
を
向
上
さ

せ
ま
す
」
で
は
な
く
、
「
残
業
時
間
を
昨
年
と
比
較
し
、
半
分
を
目
指
し
、
生

産
性
を
向
上
さ
せ
ま
す
」
な
ど
、
具
体
的
目
標
に
修
正
す
べ
き
で
す
。

◆
数
字
に
強
い
部
下
を
育
て
る
た
め
の
ポ
イ
ン
ト

    

そ
れ
で
は
、
数
字
に
強
い
部
下
を
育
て
る
た
め
に
は
何
に
注
意
す
る
必
要
が

あ
り
ま
す
で
し
ょ
う
か
。
そ
れ
が
次
の
通
り
で
す
。

①
会
話
の
中
に
具
体
的
な
数
字
を
使
う

    

部
下
と
の
会
話
の
中
で
、
「
か
な
り
売
上
が
伸
び
ま
し
た
」
や
「
あ
と

ち
ょ
っ
と
で
目
標
達
成
で
す
」
と
い
っ
た
抽
象
的
な
言
葉
を
使
っ
て
い
ま
せ
ん

か
？
今
後
、
そ
の
よ
う
な
会
話
は
や
め
て
く
だ
さ
い
。
「
今
月
は
目
標
ま
で
あ

と
１
３
０
万
円
」
と
か
、
「
こ
の
商
品
は
、
２
３
％
の
粗
利
益
率
を
確
保
し
て

く
だ
さ
い
」
と
い
う
よ
う
に
、
会
話
に
具
体
的
な
数
字
を
入
れ
る
こ
と
で
、
部

下
の
数
字
に
対
す
る
意
識
が
非
常
に
高
ま
っ
て
き
ま
す
。
こ
れ
は
ビ
ジ
ネ
ス
の

現
場
以
外
で
も
同
様
で
す
。
「
半
年
間
ダ
イ
エ
ッ
ト
を
頑
張
る
」
で
は
な
く

「
半
年
間
で
５
キ
ロ
減
を
ダ
イ
エ
ッ
ト
の
目
標
と
す
る
」
な
ど
日
頃
か
ら
具
体

的
な
数
字
を
入
れ
る
こ
と
で
数
字
に
強
い
人
材
に
な
っ
て
い
き
ま
す
。

②
グ
ラ
フ
、
表
の
貼
り
だ
し

    

ア
ナ
ロ
グ
な
手
法
で
は
あ
り
ま
す
が
、
組
織
、
個
人
の
目
標
と
現
状
を
営
業

所
の
壁
に
貼
り
だ
す
こ
と
も
効
果
的
で
す
。
競
争
意
欲
が
生
ま
れ
る
と
同
時
に
、

数
字
に
対
す
る
苦
手
意
識
が
あ
る
メ
ン
バ
ー
も
現
状
を
瞬
時
に
把
握
す
る
こ
と

が
で
き
ま
す
。

③
量
か
ら
し
か
質
は
生
ま
れ
な
い
（
確
率
論
に
逃
げ
な
い
）

    

「
決
定
率
」
や
「
対
目
標
値
」
な
ど
の
確
率
論
は
重
要
で
す
が
、
最
初
か
ら

求
め
て
は
い
け
ま
せ
ん
。
な
ぜ
な
ら
ば
、
成
功
の
ウ
ラ
に
は
そ
れ
を
超
え
る
失

敗
の
数
も
存
在
し
ま
す
し
、
ま
た
、
極
端
な
事
例
で
す
が
、
前
年
比
５
０
０
％

の
利
益
伸
長
と
い
っ
て
も
そ
も
そ
も
前
年
が
１
万
円
の
利
益
な
ど
あ
ま
り
に
も

母
数
が
小
さ
け
れ
ば
、
そ
の
伸
長
率
も
評
価
で
き
る
も
の
で
は
な
い
か
ら
で
す
。

ベ
ー
ス
と
な
る
行
動
量
が
あ
っ
て
こ
そ
の
確
率
論
な
の
で
す
。

④
簡
単
な
ビ
ジ
ネ
ス
数
字
は
レ
ク
チ
ャ
ー
す
る

    

損
益
計
算
書
・
貸
借
対
照
表
の
読
み
方
を
指
導
し
た
こ
と
は
あ
り
ま
す
か
？

日
頃
か
ら
自
社
、
他
社
の
決
算
書
を
読
み
こ
む
こ
と
で
、
利
益
の
重
要
性
が
理

解
で
き
る
よ
う
に
な
り
ま
す
。
し
か
し
な
が
ら
、
レ
ク
チ
ャ
ー
で
き
る
ほ
ど
の

知
識
を
自
分
が
持
っ
て
い
な
け
れ
ば
元
も
子
も
あ
り
ま
せ
ん
の
で
、
ま
ず
は
自

分
自
身
が
数
字
に
強
く
な
る
こ
と
も
重
要
で
す
。

【
ポ
イ
ン
ト
】    

数
字
の
な
い
議
論
は
た
だ
の
お
遊
び
で
あ
り
、
机
上
の
空
論
で
す
。
日
頃
か
ら

で
き
る
限
り
数
字
を
根
拠
と
し
た
仕
事
を
し
て
い
く
こ
と
が
組
織
・
個
人
の
成

長
に
つ
な
が
っ
て
い
き
ま
す
。
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